高奖励诚聘销售合伙人

岗位职责
1. 熟悉区域内医疗客户资源
2. 区域内医院开发和经销商管理工作，完成公司开发任务指标
3. 深入了解区域内医疗市场动态，为公司开发提供决策依据
4. 维护好经销商资源，协助经销商做好医院开发，定期开展专业知识培训
5. 收集竞争对手信息，及时调整策略保持竞争优势

任职要求
1. 专科以上学历，熟悉医院开发流程，中医药专业优先
2. 良好的沟通能力和谈判技巧。能独立开发医院和潜在经销商客户
3. 拥有丰富的医院和经销商客户资源
4. 具备较强的市场分析能力，能准确把握行业趋势和客户需求
5. [bookmark: _GoBack]良好的团队合作精神，认可公司销售政策
